EXPORT AREA MANAGER

Sus funciones seran:

- Responsable del seguimiento y captacién de nuevos clientes en la zonas geograficas asignadas,
analizar el entorno, mercado, competidores y la estrategia de la organizacién para consensuar objetivos,
oportunidades de negocio y acciones comerciales.

- Visitar de forma constante los paises, clientes, filiales y distribuidores para ejecutar los planes de
accién y hacer seguimiento del negocio.

- Participacion en ferias sectoriales internacionales

- Creacién y presentacion de las ofertas comerciales

- Gestion y seguimiento de los pedidos con capacidad de resolucién de incidencias.

- Identificacién de nuevas oportunidades de negocio y desarrollo de proyectos a medida con los clientes.
- Garantizar la consecucion de los objetivos cuantitativos y cualitativos asignados.

- Dar soporte y apoyo técnico a los clientes, siempre aportando un alto conocimiento sobre el producto

Estudios minimos

- Titulacién media

- Formacion especifica en comercio exterior.

Experiencia minima

- Al menos 5 afos

Requisitos minimos

- Licenciados o diplomados en ADE, Econdmicas o Empresariales. Imprescindible dominio Inglés y

valorables Francés y Aleman.

- Experiencia demostrable en el desarrollo de nuevos mercados

- Disponibilidad para viajar

- Persona con fuerte orientacién al cliente, alta capacidad de negociaciéon, con capacidad de trabajo en
equipo, proactiva y organizada.

- Residencia en ASTURIAS.

Habilidades
- Motivacién por el trabajo
- Empatia y relaciones interpersonales.

- Orientacion a resultados.

CONTACTO:
NORTPALET FABRICA, S.L.
Patricia Garcia

patricia@nortpalet.com




